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Hoftware de Gestion

Prevé 100 implantaciones de su producto eXpertis, basado en tecnologia .Net

Solmicro duplica su canal de distribucion

y dispondra de una red de 50

olmicro afronta el ejer-
cicio bajo dos premisas:
acelerar la creacion de su
canal de distribuidores y,
en segundo lugar, la presenta-
cion oficial y puesta en marcha
definitiva de la version 4.0 de su
software ERP eXpertis. La firma
bilbaina destina al capitulo de
T+d+i el 10% de la facturacion.

+ Gontzal Sdenz

Solmicro era constituida en Bil-
bao hace ahora trece afos. La firma
ha pasado por varias etapas y su es-
trategia quedé vinculada hace seis
anos a un modelo volcado al desa-
rrollo de su producto eXpertis y la
comercializaciéon del mismo a tra-
vés de una red estatal de distribui-
dores a la que apoyan con acciones
de marketing y servicio técnico.

En los dos tltimos afios la firma
ha consolidado una red comercial a
través de 24 distribuidores (siete
mds que en 2005), sobre todo en la
zona norte y Valle del Ebro. En el
dltimo afio, se ha cerrado un acuer-
do con la vizcaina Attest para la
distribucion de los productos de
Solmicro en este territorio histdrico.
Se completa de esta manera la es-
tructura comercial en Euskadi, inte-
grada por ATE Informdtica en Gi-
puzkoa y Derten en Alava.

“El reto que tenemos es acelerar
la red de partners en el conjunto de
comunidades auténomas”, explica
el gerente de Solmicro, Justino Mar-
tinez. Este responsable ha adelanta-
do la intencién de duplicar este afio
el nimero de distribuidores hasta
completar una red de 50 partners.

partners

El director gerente de Solmicro, Justino Martinez, en las oficinas centrales de la firma en Bilbao

Se prevé abordar el mercado madri-
lefio con seis distribuidores, Catalu-
fia (cinco), Levante (cuatro), Cana-
rias y Baleares (tres), Andalucia
con dos nuevos socios, asi como ce-
rrar acuerdos con un nuevo distri-
buidor en Castilla-La Mancha y otro
en Castilla y Ledn.

El segundo pilar del crecimiento
en 2007 es el lanzamiento definiti-
vo de su producto eXpertis 4.0, el
primer ERP desarrollado en Espafia
con la tecnologia .Net de Microsoft.
La presentacién oficial tendrd lugar
en marzo en el tradicional encuen-
tro de colaboradores de la firma. Se
trata de una tecnologia ya testada y
probada satisfactoriamente en mds
de una treintena de implantaciones.
No en vano, la firma destina anual-
mente el 10% de su facturacion,

Solmicro destina

anualmente el 10%
de su facturacion y
20.000 horas al aiio
al capitulo de I+D+i

20.000 horas de dedicacién y 15
personas (de una plantilla de 50) al
capitulo de [+D +i.

La nueva versién incluye la reno-
vacion de las dreas de Workflow,
alarmas vy alertas, asi como inclu-
sién de nuevos productos verticales.
Asi se ha lanzado un producto para
el mundo de la gestién de patrimo-
nios (dirigido a las compaiias in-
mobiliarias, seguros o gestorias) y

Open Bravo lidera el mercado de
ERPs para pymes en software libre

G. Sdenz

Open Bravo es una pequena fir-
ma navarra especializada en el de-
sarrollo y comercializacién de so-
luciones de gestion empresarial
(ERP). La diferencia de su activi-
dad es que hace ahora un afio mo-
dificé su modelo de negocio y pu-
blicé en cédigo abierto su
aplicacién informdtica con el obje-
tivo de que cualquier empresa pu-
diera descargarla o modificarla en
funcién de sus propios intereses.

Desde entonces se han contabi-
lizado mds de 80.000 descargas
de su sistema de gestion empresa-
rial en software libre y en entor-
no web (www.openbravo.com).
De hecho, en los dltimos meses,
diferentes estudios internaciona-
les sitian a Open Bravo como el
lider mundial de ERP profesiona-

les en software libre y entorno
web.

Para lograr este objetivo, el equi-
po directivo de la compaiiia recabd
el apoyo financiero de la sociedad
de capital riesgo Sodena, (que invir-
tié 5 millones de euros en tomar el
45% de su capital) con el fin de de-
sarrollar tecnolégicamente la aplica-
cién de gestion empresarial, pero
sobre todo abordar un proceso de
internacionalizacién a través de la
firma de alianzas con varios part-
ners de Estados Unidos, Australia,
Reino Unido y Latinoamérica. De
igual manera, estd previsto que la
firma navarra abra en los préximos
meses una oficina en la localidad
californiana de San Francisco, cen-
tro mundial del software libre.

Desde la empresa dirigida por
Manel Sarasa han explicado a ES-

TRATEGIA EMPRESARIAL que la
entrada de Sodena servird también
para incrementar el canal de dis-
tribucion estatal de la compaiiia,
actualmente con una base cercana
a los 25 distribuidores/implanta-
dores de la herramienta. El equipo
directivo estudia también la aper-
tura de una oficina en Madrid y
Barcelona que complemente la ac-
tividad de su sede central donde
trabajan en la actualidad alrededor
de 40 profesionales.

El producto de Open Bravo es
una solucién ERP extendida en en-
torno web y orientada a las necesi-
dades de las pymes. Incluye todas
las funcionalidades requeridas para
gestionar una empresa: aprovisio-
namiento, almacenes, proyectos,
servicios y produccion, asi como la
gestion comercial y la econdmica-fi-

en los proximos meses se lanzard
otro en el drea de hoteles, balnea-
rios y SPA, completado un catalogo
compuesto por casi una docena de
productos: industria, distribucién,
financiero, construccion, alquiler de
maquinaria, bodegas, ingenierias y
empresas de servicios, promocion
de viviendas y gestion de socieda-
des participadas.

En el dltimo afio, la red de distri-
buidores logré 70 implantaciones
de eXpertis, el doble que las logra-
das en el ejercicio anterior. En la
actualidad, la base de instalaciones
de este producto abarca ya los 500
clientes, con mds de 10.000 usua-
rios. Estd previsto que durante este
ejercicio la base de clientes se incre-
mente en 100 nuevas referencias de
todo tipo de empresas.

ESTRATEGIA 21
EMPRESARIAL
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Ibermatica
Gestion instala
Dynamics en
Inasmet-Tecnalia

E.N.

Ibermadtica Gestion, la unidad
del grupo Ibermatica especializada
en la implantacién de soluciones
de gestion, ha anunciado la firma
de un contrato con el centro tecno-
l6gico Inasmet-Tecnalia para abor-
dar un ambicioso proyecto de me-
jora y modernizacion de su
infraestructura informatica.

El contrato adjudicado contempla
la actualizacién de su sistema de
gestion Microsoft Dynamics NAV a
su ultima version, la implantacién
del CRM del mismo sistema, asf co-
mo la migracién del portal existente
actualmente al portal del empleado
de la firma americana.

El nimero de usuarios del centro
que accederdn al citado portal, mds
de 300, es el mds alto del mercado
espaiiol, lo que convierte al proyec-
to en el de mayor envergadura de-
sarrollado en nuestro pais y en uno
de los mayores de Europa.

El proyecto consiste en la implan-
tacién de un portal basado en roles
de usuario que permite incrementar
la productividad de cada persona
atendiendo a sus capacidades. Pro-
porciona a la red de usuarios una
estructura sincronizada para tener
acceso a todos los datos importan-
tes dentro de Microsoft Dynamics.

Ibermdtica Gestion explica que
los empleados del Inasmet podrdn
gestionar los proyectos en los que
participan, consultar su estado,
obtener informes, introducir par-
tes de actividad o dietas, peticio-
nes de compra, todo ello emplean-
do un software de escritorio tan
familiar como es Microsoft Explo-
rer, y sin necesidad de estar en la
oficina, ya que se puede acceder al
portal desde cualquier ordenador
conectado a Internet.

—

Manel Sarasa (primero por la izquierda, de pie), director general de
Open Bravo, junto a otros miembros de su equipo directivo

nanciera. Ademds, incluye funcio-
nalidades bdsicas de un CRM (ges-
tién avanzadas de clientes) y Busi-
ness Inteligence o inteligencia del
negocio.

El software ha sido disefiado co-
mo una aplicacién ERP estdndar en
la que todas las funcionalidades se
integran con el resto de aplicacio-

nes informadticas utilizadas, com-
partiendo la misma arquitectura e
interfaz. Ademds, soporta esquemas
multi-moneda, multi-compania y
multi-contabilidades. Al estar basa-
da en tecnologia web, la herramien-
ta es accesible desde cualquier sitio,
incluso remotamente, con sélo te-
ner un navegador instalado.
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Virtuales, consagrados y debutantes
animan el mercado de los operadores

A MADIE SE LE ESCAPA QUE EL MERCADD DE LA
TELEFONIA ES, CUANTO MENOS, UNO DE LOS MAS
BOYANTES DE LA INDUSTRIA TIC. ALGO QUE PROVO-
CA QUE CADA VEZ SEAN MAS LOS 'NOVIOS' QUE LE
RONDAN, A LOS OPERADORES DE SIEMPRE, SE LES
UNEN AHORA LOS OPERADORES MOVILES VIRTUALES

lefdnica, Orange ¥ Vodafone velan como 2006 se cerraba

con ‘compafila’. Lo legada al mereado de Yolgo, la sntigus

®fora, con su promesa de oferta verdadera y telefonla de low

cost’, caldeaba un mercado en el que cada vez son mds los

cormensales que quieren tener su pedaro de tarta, Pero sin

duda, era la figura del Operador Mdvil Virtual la gran estre.

lla. Awngue a dia de hoy ton ya 20 las ermpresas que han logrado ks

autorizacidn para actudr como np-ew:lnr virfual, de moments 48lo

Wnos cuantos han comeguide firmar los acuerdos necesaniat con

les operadores de siempre para el wso de su infraestructura, Asd,

Carrefowr iniciaba la carrera a finales del pasade mes de ooubre,

lecha en la que salis al meveado de la mano de Ovange, al igual que

The Phone House, que comenzaba, apenat un mes mds tarde, 3 dar
servicios especializados para (05 extranjeras residentes en Espafia

lunto a ellas, el vasco Euskaltel opera coma virtusl desde diclem-

bee & través de la red de Vodafone; OMNO. a traviés de Telefénica y con

planes de axlida sl mercado & partie del segundio semestre del aho;

y El Corte Inglés, & (himo en anenciar un stuerdo con Telefdnics

Mdviles. Ln nuevo escenario en ¢l que, ol menos en teoria, el gran

beneficiado no deberla ser obro que of proplo wsuario, Dejdndose
querer pof unos y otros, al clieme parece esperarle una etapa de
reduccidn de preceos., afertas agresivas y grandes campafios de fide-
lizacidn. Arrebatar usuarios al de al lado es el objetiva.

Vodafone, de momento, s ol que mejor estd jugando en esta
batalla de la portabilidad. De acuerdo con los datos de la Comisidn
del Mercado de Llas Telecomunicaciodes, el pasade abo, los opers-
dores espafioles intercambiaron un total de 3.527.094 ndmeros de
tedefonda méwvil, un 7.5 por clents mils gue durante 2005. Vodafone
fue el operador que consiguid atraer @ mds clientes, pos encima de
Morvistar y Orange. Pese a su ‘juventud’, las nuevas jugadoras Yoigo,
Carrefour y Euskaltel, ya lograban straer @ 4.639 ndmeros, durante
diciembre de 2006

La mawitidad no e4 un concepto nuevo. Muchas empresas lle-
van afios ncorporindols a s procesos de negoclo. ¥ o que un
dia estuve reservads a un sebecto grupo de profiesionales &g hoy

| moneds comidn. Nadée discute que su implamacidn resulia
benefickota para ka3 empresa, que mejora sus beneficlos redu-
cendo costes, y para ol cliente, que pasa a conar con herra-
mientas feibles que le perrniten estar informado y tomar deci-
| siones en cualguier momento ¥ en cuakquier hugar, Su grado de

adopeidn crece tan deprisa y en tamas drexs, que [3 movilidad ha
dejado ya de ser una ventaja competitiva para convertirse en wna
inefudible necesidad

Mo falta mucho bermpo para que los procesos de nl:-gol:in ¥ ka
productividad de una empresa dependan, al menos en parte, de
su capacidad para comprender, gestionar, controlar y mantener
la seguridad de las herramientas y tecnologlas que permiten la
miovilidad de sus empleados ¥ servicios. En un momento en &

W e e

Justing Martinez, director general de Solmicro

El reto de la movilidad

gpinion  —

que la industria espanola emplezs & pensar en esirilegias de
mavilidad y surgen dreas de inversidn tan atractivas como b de
Ia trazabifidad, resulta imprescindible poder contar con solucior
nes Bexibles. Por eso, los fabeicantes de ERP estamos desamo-
Mando herramientas con amplias funchonalidades, Integraciin,
escalabilidad y, sobre todo, el gr'..'luﬁnd::.de ertornes midvile,
Ex una APUELLa SEEUTA, YA gue Lna implantacidn de e413s carac
tevisticas thene un afto retormo de b inversidn, Mds adn en el caso
de las soluciones CRM, un claro vabae afladido y una valiosa
herramienta de ventas pam las empeesas. Mo hay tiempo que
perder. En un entoimo empresarial cada ver mas compstithve se
Impone incorporar aquellas tecnologins que permiten aumentar
la productividad y optimizar los costes, sin perder de viita un fac:
tor fundamental: la seguridad. Las compafias que no sean capa:
ces de ssumis este cambsg y evolucionar a un ritmo constante,
no tardardn en ceder ante e competidor mis dgil

ewenk 728 ( 13




La revista del
negocio del

Bodegasy\inos

Publicar Registrarme

Solmicro presenta en ENOMAQ su
solucion de gestion integral para
bodegas
Gestion de la Pyme, 14/02 18:01
La 168 edicion de ENOMAQ redne estos dias en

Zaragoza a mas de 750 empresas relacionadas
con el mundo de la enclogia.... Leermas]

Opciones: Comentar Recomendar

Secciones: Portada Moticias Tecnologia

Control de humedad en Bodegas

Bodegas v Vinos  (Envizdo por: Andnimg |

Las condiciones ambientales
del lugar en donde maduran
los vinos de crianza deben
estar perfectamente
reguladas en cuanto a los
parametros atmosféricos se
refiere, manteniendo en
cada momento Ia
temperatura y grado de
humedad adecuados. ...
‘Leermas

Mist& Fog
Control de Humedsad en Bodegas

Recomendar

Opciones: Comentar
Secciones: Portada Moticias Tecnologia

Los efectos ((11 e provoca el sector viticola
son primor 1ales en la

diarindigitalagrario.net, 02

Como presidente de la VII Edicion del Salon de Maguinaria, Enologia y
Accesorios de Bodega épar qué recomendaria a los profesionales del
sector su... Leermas )|

Opciones: Comentar Recomendar
Secciones: Noticias Portada Sector Tecnologia Eventos

Login R

Por muy especial que sea

sl , ahora tiene un medio
para llegar a ellos facilmente.

ipcion

secciones

Eudegas
Catas

Cultura delvino
Denominacian de Origen
Enotecas
Eventos
Extranjero
Investigacion
Libros
Maridaje
Moticias
Movedades
FPaortada

Sector
Tecnologia
Utensilios

de interés
Ciccionario del Vino
Directo al Paladar

Foros del Vino

Encforum

CUursos

recomendados

Rioja Pasidn, plataforma
enoldgica para los
Jovenes

El vino italiano triunfa en
EE UU

Asociacion de Vinos de
la Tierra de Aragdn, para
difundir I3 calidad de sus
Yinos

Ezequigl N™1 un tinto sin
afiada ni calificacion de
crianza

La Generalitat
Valenciana conira 13 ley
que veta al vino
Espectacular crecimiento
en ventas de los vinos
D.0. LaRioja

Escoger unvino de diario
Bodegas chinas gue
aguan sus vinos

Camao definimos elvino
en una cata

Mante Real Gran
Reserva. un aran vino de
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El fabricante de software
Solmicro inicia su estrategia
de expansion con su ultima
version de Expertis erp en
SIMO

Todos

Apresso, Microsoft y SAP
son los fabricantes de ERP
gue conseguiran mas cuota
de mercado en Europa
Dccidental, segun IDC
Todos

Tectura entra en los clubs
Microsoft Business Solutions
Inner Circle y el President’s
Club por su elevado volumen
de ventas

Todos

185 Theria se convierte en
Premium Partner de Trend
Micro vy firma acuerdo de
distribucion con Bsafe
Information Systems
Todos

La empresa zaragozana
Ansitec, nueva partner de
Infor Business Solutions en
la Comunidad de Aragon
Industria

Mopsa elige el ERP FAS-5 de
AS Software para
informatizar su gestidn
empresarial

Construcddn

DATISA organiza un cursos
de formacion especifico para
Distribuidores sobre la
nueva version de su ERP
Serie32

Todos

ERF Som (Supply Chain Manaoement) Retursos Humanos
Trazahilidad Gestion Financiera | Tesoreria FDM fPLM

Factura Digital

Industria Construccon Inmobiliaria Distribucion Mayorista

Alimentadion v Bebidas
Hospitales ¥ Clinicas Servidos Profesionales
ERF Dpen Source ERF en alauiler | ASP
SAP Microsoft

Grupo Infor

Transportes

Retail
Varios

Orade

Sea uno de ld2220:distrikaidores 0.5600
clientes que cientan con OnBase®,

Fecha Publicacién: 13/02/2007 10:00

Solmicro incremento sus ventas por ficendas en un
60% en 20006

El desarrolladar espaniol espera incrementar su canal de pariners
de 24 a 50 durante este afio

Bl fabricante espaficl de software de gestion Solmicro ha cerrado el 2006
con un creamiento del 20%: ¥ un aumento de =us ventas en un 60%. La
empresa preve duplicar este afio el nimero de distribuidores y aumentar fas
ventas de canal enun 50 por dento, gradas al lanzamiento de la version 4.0
de su ERP-CRM Solmicro-e¥pertis.

Con tecnologia Polymita ;J (;?)

St

Solmicro ha cerrado sus cuentas de 2006 alcanzando los 12 millones de
euros, Ademas, en el dltimo trimestre de 2006 la empresa puso en marcha un
ambicioso plan de expansion a dos afos con el gue espera duplicar su nimero
de distribuidores en 2007 y pasar de los 24 actuales a 50,

Solmicro ha lanzado la version 4.0 de su ERP-CRM Solmicro-eXpertis, &l
primero del mercade con tecnologia 100% \MET desarrollade en tres capas.
Esta nueva version cubrira todas las areas de informadion v gestion de una
pyme, con independenda del sector donde opere o de los requerimientos
espedficos gue por su actividad necesite. La solucion incorpora un amplio
abanico de fundonalidades optimas para la creadon de desarrollos verticales
¥ NUEVOS escenarios de ejecudon como ASP,

Pinche agui para visitar el FORC SOBRE BLISIMESS INTELLIGENCE v comentar
esta informadon,

—
e

Con tecnologia Polymita [ 'r:j\l
w___;,r‘
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