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Con una estrategia muy sélida y enfocada en el canal

Solmicro cumple 15 anos

de las Tl, donde ya cuenta con mas de 700 clientes y en tor-

no a 14.000 usuarios de su solucion Solmicro-eXpertis ERP, cu-
ya ultima adaptacion es la versién 5.0. Asimismo, la compafia cuen-
ta desde el aio 2000 con el respaldo de la empresa espafiola de
capital riesgo Talde, que le proporciona la estabilidad econémica ne-
cesaria para abordar con éxito un entorno tecnolégico con una cons-
tante necesidad de innovacion e inversion, hasta tal punto que se
ha convertido en socio privilegiado de Microsoft, con quien compar-
te desarrollos técnicos en calidad de Gold Certified Partner.

En 2006 Solmicro decidié adoptar una nueva estrategia comer-
cial y poner su producto en manos de un canal de distribucién espe-
cializado que le ofreciera la capilaridad necesaria para llegar a cual-
quier lugar de Espafia donde la presencia de la pyme fuera relevante,
siempre con el objetivo de ofrecer el mejor servicio al cliente. Con-
cretamente, en la actualidad Solmicro cuenta con 50 distribuidores,
siendo su objetivo sumar otros cinco durante el presente 2009.

Por lo demas, Solmicro espera continuar muchos afios mas en el
mundo del ERP, apostando por el software como servicio a través
del motor de desarrollo de

s olmicro celebré el pasado mes su 15 aniversario en el sector
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5.0, por una depurada estra-
tegia de desarrollos vertica-
e : les y por una linea de nego-
cio orientada a proporcionar
innovadores servicios de mar-
keting a sus distribuidores.
902 540 362
www.solmicro.com
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M BlueCat Networks confia en
Dot Force para su distribucion

BlueCat Networks ha firmado un acuerdo de distribucién
exclusivo con Dot Force en Espana, que se convierte en
socio mayorista pro-activo capaz de desarrollar el canal y
hacer crecer su negocio a través de programas de
generacién de demanda. Con su tercera generacién de
soluciones de gestién de direcciones IP o IPAM en Inglés
(Internet Protocol Address Management), BlueCat Networks
ayuda a organizaciones a asegurar que sus redes estén
siempre disponibles y que tengan las direcciones IP
necesarias para garantizar la conectividad en
cualquier momento.

936 567 400 | www.dotforce.es
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M Vodafone
camina firme
hacia un mundo
conectado

Durante su ultimo afo fiscal
(finalizado el 31 de marzo de
2009), Vodafone Espana
alcanzé unos ingresos totales
de 6.982 millones, un 2,6%
menos que en el ejercicio
anterior, si bien conviene
destacar que ya cuenta con
16.910.000 clientes.

Otro dato destacable es que,
durante los ultimos seis
meses contabilizados, los
ingresos por servicios de voz
sufrieron un descenso del
9,3%, que contrastan con un
crecimiento del 19,5% en los
de datos. De igual forma, la
operadora destaca que un
56% de las altas netas de
contrato de telefonia movil
en el ultimo trimestre estan
relacionadas con servicios
estratégicos como la Oficina
Vodafone, Vodafone en Casa,
lineas moéviles asociadas con
Vodafone ADSL o nuevas
lineas relacionadas con la
conectividad PC movil. Y es
que, la venta de dispositivos
3G alcanzé las 7.068.000
unidades al final del ano
fiscal, suponiendo el 41,8% de
la cartera total de clientes.
En cuanto al futuro,
Vodafone Espaiia continuara
adecuando su oferta a la
demanda de los clientes, que
cada vez mas optimizan el
uso del teléfono movil.

607 133 333
www.vodafone.es
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La capacitacion del distribuidor es fundamental para la firma

LOPDGEST prepara su
programa de formacion

para el canal

de formacion de canal para 2009, que

consta de cursos diferenciados para dis-
tribuidores que estén interesados aun y no
forman parte de dicho canal y para los que ya
si sean partners del fabricante.

“Queremos ofrecer una formacién de ca-
lidad porque esimportante que conozcan con
detalle los aspectos legales y organizativos ne-
cesarios para realizar una adaptacién o un
mantenimiento de la LOPD, e incluso para ayu-
darles a llevar a cabo las ventas de la solucion”,

L OPDGEST ha presentado su programa

Juan Manuel Brizuels, director

@ Breves

Solmicro esta trabajando en
la interoperabilidad de Solmicro-
eXpertis ERP y Windows 7 Beta,
el futuro sistema operativo de
Microsoft, con el objetivo de
estar perfectamente
preparado para interoperar
desde el mismo dia de su
lanzamiento.

“Entre sus principales
novedades, funciona de
forma muy agil con
maquinas que no tengan
muchos recursos, lo que
significa que en lineas
generales obtendremos una
experiencia de usuario
satisfactoria utilizando

de Canal de LOPDGEST.»

varias ventanas de forma
simultanea, realizando
distintas operaciones con total
fluidez o disfrutando de la
usabilidad de la interfaz
gréfica”, afirma Ramén Lozano,
director de [+D+i de Solmicro.
902 540 362
www.solmicro.com

afirma Juan Manuel Brizuela, director de Ca-
nal de LOPDGEST, que afade: “Aparte de los
cursos de formacién, nuestra comunidad de partners tiene acceso al
soporte especializado y profesional que les ofrecemos para solucio-
nar cualquier duda que les pueda surgir durante una adaptacion”.
Asi pues, los distribuidores que estén interesados en comercializar
las soluciones del fabricante pueden asistir a los webcasts de for-
macién que organizan y convocan una vez al mes sus tres mayoris-
tas: Aryan, GTI e Ingram Micro.

Después, si deciden incorporarse al programa de canal, realizaran
el “Curso de Formacién Inicial” de 7 horas de duraciéon y de caracter
presencial, que tiene lugar una vez al mes en Madrid y en Barcelona.

www.lopdgest.com

Delaware ha anunciado un
acuerdo con la compaiiia
Fromdistance para la
comercializacion, integracion y
distribucion de las soluciones de
este fabricante, en especial
Fromdistance MDM, una
solucion de gestion remota de
dispositivos méviles.
Delaware se encarga de la
implantacion, integracion y
puesta en produccion de la
solucion en el cliente final,
ofreciendo la posibilidad de
encargarse de la gestion de la
plataforma en régimen de BPO.
www.grupodelaware.com

delaware

forvward thinking

M Fuyjitsu confia en EMC para
ofrecer consultoria de backup

Fujitsu Technology Solutions ha confiado en
la solucién EMC Data Protector Advisor para
ofrecer una solucién de consultoria de backup
que simplifica y mejora la gestién de datos,
optimizando el acceso a la informacién con
reportes automatizados y estandarizados.
Como principales beneficios, Jesus Aguado,
responsable de CentricStor en la compania,
senala los siguientes: “Se disminuyen los
costes de administracién, previene de las
compras sin control, facilita la creacién de niveles de servicio
(SLA) y hace posible la anticipacién ante los errores”.

916 575 511 | es.ts.fujitsu.com/

Jesiis Aguado, responsable
de CentriStor de Fujitsu.
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