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“Tras las licitaciones en la UE, en
2018 iremos al mercado multilateral”

Andoni Hidalgo, gerente de GAIA Trade Factory, la asociacion creada en 2005 por Entelgy-
Ibai, Gfi Norte, Ibermatica, Dominion Digital y Odei, cinco empresas vascas que emplean a
mas de 6.000 profesionales y facturan conjuntamente en torno a 250 millones de euros.
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® GAIA Trade Factory (GTF), se
creq, tal y como recuerda su geren-
te, Andoni Hidalgo, con el objetivo
de fomentar la presendia interna-
cional de sus asociados a través de
la participacién en licitaciones an-
te los organismos de la Unién Eu-
ropea -instituciones y agencias
descentralizadas-. GTF se ha adju-
dicado ya dos contratos pero tiene
la certeza de que llegardn proxi-
mos en breve. “Estamos a la espe-
ra de respuesta de varias propues-
tas que hemos presentado
conjuntamente con socios interna-
cionales que cuentan con una con-
solidada presencia en Bruselas”.

ZEl consorcio tiene el volumen

El volumen es sin duda ade-
cuado, si bien desde la perspectiva
europea cuenta mucho no sélo lo
‘grande’ que seas sino el valor
anadido que aportes respecto a la
competenda. Hay ciertas licitacio-
nes para las cuales se exige un vo-
lumen minimo de actividad, y en
ese aspecto el ‘sumar fuerzas’ en
GTF es, sin duda, la actitud ade-
cuada, pero no hay que olvidar
que en ocasiones los ‘pequenios’
que aporten un producto o servi-
clo muy especializado pueden ser
un complemento ideal. Desde esa
perspectiva, GTF esta abierta a co-
laboraciones, puntuales o més es-
tructuradas, con empresas que,
aungue de menor tamafio, apor-
ten un nicho de especializacion.

iCémo calificaria la evolu-
cién del consorcio?

Un consorcio de estas caracte-
risticas necesita de dos elemen-
tos clave: por un lado, establecer
mecanismos internos para que el
trabajo se reparta de forma equi-
tativo y se pueda dar una res-
puesta agil a las peticlones o pro-
puestas de negocio que vayan
llegando. Y coordinar esto entre
cince empresas competidoras no
es tarea facil, sin embargo, desde
este punto de vista, la colabora-
cién de los excelentes profesio-
nales que las integran ha sido
ejemplar. Por otro lado, ha habi-
do que hacer un importante tra-
bajo de posicionamiento en la es-
cena internacional, va que las

p de GTF son 9 *en
el mercado de licitaciones euro-
peas. En este aspecto hemos
avanzado también, ya que hemos
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presentado algunas propuestas
conjuntamente con grandes em-

La falta de conoci- presas internacionales que tienen
miento de lamarca u» bagaje en Bruselas, mucho
ha . do mayor al nuestro, y que han con-
juga en nues- fiado en nuestro buen hacer para
tra contra, pero Pnlse;ma: prgrue'stas d: c?lif;a;
ante las instituciones de la UE.
ésu €S una carrera Desde este punto de vista hemos
alargo plazo” ‘plantado la semilla’ para colabo-

raciones de calado en el futuro,

Dos contratos en la UE

GAIA Trade Factory se ha adjudicado ya dos contratos en la Unidn
“ Europea, el dltimo, con Eurostat, la Oficina Europea de Estadistica
que tiene sede en Luxemburgo. Concretamente mejorard la segurl-
dad informética del Sistema Estadistico Europeo. Se trata de un
contrato a tres afios con un montante de 150,000 euros. En esta
ocasion el liderazgo de la operacion correra a cargo de InnotecSys-
tem, empresa de ambito internacional perteneciente al Grupo En-
telgy y especializada en ciberseguridad, inteligencia y gestion y pre-
vencidn de riesgos. Asimismo, en enero del pasado aiio, se
adjudicaba el contrato para adquirir, adaptar e instalar un software
de archivo documental destinado al Comité de Regiones de La Unidn

Europea. El contrate cuenta con una asignacién de 198.000 euros en .

su fase inicial y 40.000 euros de mantenimiento anual, con una du-
racion maxima de diez afios, En esta ocasidn el proyecto estd lidera-
do por Odei, compaiila especializada en el desarrollo de sistemas de
software para la gestion documental de archivos,

Como sabiamos desde el prin-
cipio la competencia en el merca-
do de desarrollo de software para
las instituciones de la UE es fe-
10z, lo cual nos obliga a ‘dar con
la tecla’ para encontrar en cada
caso el factor diferencial que nos
destaque con respecto a los de-
mas. Ese factor diferencial em-
pieza por darse a conocer ante los
clientes potenciales y por encon-
trar los servicios/productos espe-
clalizados en los que podamos
aportar un valor anadido. Desde
esta perspectiva, la falta de cono-
cimiento de ‘nuestra marca’ ha
jugado en nuestra contra en esta
primera etapa, pero tenemos cla-
ro que esta es una carrera a largo
plazo en la que lo fundamental es
posicionarse y encontrar nuestro
nicho diferencial.

¢Ve factible cumplir el objeti-
vo de facturar 20 millones de eu-
105 en 2019 como se avanzé en la

del consorcio?

El camino se hace al andar. En
estos momentos la prioridad es
seguir en la doble linea de pesicio-
namiento y especializacion men-
cionada y, desde una perspectiva
flexible, abierta a mids empresas
que quieran colaborar, avanzar en
nuestra cooperacion. Si valoramos
¢l efecto inducido en las empresas
que han participado en las pro-
puestas del Marco Europeo en el
sector TIC de Euskadi, si se prevé
ese volumen de contratacién para
2020, pero esto estd sujeto a la ca-

pacidad de atraer talento que las
p del sector requi pa-
ra el crecimiento.

2Cudiles son los objetivos ‘in-
mediatos' de GTF?

En su primera etapa, GTF se
ha concentrado en las licitaciones
curopeas, pero no hay que olvidar
que nuestro nombre engioba la
perspectiva ‘Trade” y ‘Factory’,
con lo cual en 2018 nos centrare-
mos en extender el ambito “Tra-
de’ al mercado multilateral, es de-
cir, ante organismos como las
Naciones Unidas, el Banco Intera-
mericano de Desarrollo, etc. y en
potendiar la perspectiva ‘Factory’,
puesta en comin de dinimicas de
las empresas participantes para el
desarrollo de software colectivo.
Esto vuelve a estar sujeto a la ca-
pacidad de captar talento para es-
te nuevo crecimiento.

[Begoiia Pena]

Solmicro lanza una

E.l.ia para mejorar
trazabilidad de

producto con el ERP

r Software de gestion
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Solmicro, fabricante de software
de gestidn ERP-CRM, ha lanzado
una Gula con informacidn practica
sobre el Sl (Suministro Inmediato
de la Informacidn), la nueva nor-
mativa de la Agencia Tributaria
para la gestion telematica del IVA,
que entra en vigor el 1 de julio. Es
ta guia resulta de gran utilidad pa-

" ralas empresas que necesitan
adaptar su gestion ala nueva nor-
mativa. En ella se explica en qué
consiste el S|, qué implicaciones
supone para las empresas y de
qué farma asegurar sucorrecta
adaptacitn a este nuevo procedi-
miento telematico.

|8 Nueva ‘app’ de Sage
para facturary
gastos desde el movil

Sage ha anunciado el lanzamiente
de Sage Gastos & Facturas, la
aplicacidn mdvil para Sage One
Start que permite realizar las ges-
tiones empresariates de factura-
cidn desde el teléfono mavil de
forma gratuita, De esta forma, los
auténomas, pymes y emprende-
dores pueden tener una visidn
comgleta de su compaia en la
pantalla del smartphane, en cual-
quler momento y desde cualquler
lugar, loque les permite conocer
el estado de los indicadores de su
negocio en todo momento, agili-
zando sus actividades y facilitan-
do la toma de decisiones.
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NetApp se encarga de
‘los datos’ del centro de
formacion de Gestamp
NetApp, a través de su partner
Dmega Peripherals, se ha encar-
gado de la infraestructura de al-
macenamiento y gestion de datos
del nuevo centro de formacion de
Gestamp. La solucion elegida han
sio dos CPD dotados de tecnolo-
gia NetApp, que ademds de lograr
ese aumento de capacidad, ha su-
puestoinstalar un tnico ststema
de almacenamiento replicado en
dos ubicaciones diferentes.




